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阿里巴巴国际战主流营销推广产品： 

外贸直通车是一种能让你占据优质资源位，获得海量曝光来源的增值服务产品； 
 
是一种产生点击才收费的网络推广方式。 
 
海量免费曝光，点击才扣费 



p  PC端： 

搜索和类目列表页。 

搜索结果第一页
的前5个位置 

搜
索
结
果
每
一
页
右
侧
1
0
个
位
置

搜索结果每一页下方4个位置 

p  无线APP端： 

APP搜索结果第一页1
个P4P带3个自然结果总

共展示10个P4P产品 

p  无线M端： 

M站搜索结果第一
页2个P4P带1个自
然结果总共展示15

个P4P产品 



什么是定向推广 

定向推广是外贸直通车最新推出的一种推广方式，与关键词推广并列，同为外贸直通车按点击付费的两种不同推广形式。 

p  推广运营灵活：根据不同营销目标，建立多个计划管理； 

p  预算管理可控：不同的计划支持单独设置消耗上限和点击出价，推广费用跟着不同的营销目标走； 

p  精准人群营销：通过买家行为进行系统自动人群定向投放，实现流量抢占有的放矢； 

p  后台操作简单：无须选词买词，完成基础设置即可轻松抢占买家流量。 

多计划管理 

受众管理 结合买家数据，允许客户细分人群投放 

外贸直通车推广 

单一预算 一个计划一个预算 

手动关键词竞价 

关键词推广 定向推广 

自动人群竞价 



定向推广主要价值 

p  关键词无法覆盖的流量，通过定向推广更全面覆盖未触达流量！ 

p  重点人群重点推广，初步实现了“赋予供应商何时何地给谁看什么内容的能力” 

L0-L2：营销主阵地，多计划管理，目标市场全覆盖 L3-L4：精准投放，对于想要的人群溢价 

应用定向推广在不同阶段的推广策略 



定向推广操作介绍 





1、推广计划名称 

• 不能为空 

• 文字不能超过30个中文 

• 不能含有特殊字符 

• 计划名称不能重复 

2、每日消耗上限 

• 不能为空 

• 填写消耗上限不能小于50元 

 

 

3、单次点击出价区间 

• 不能为空 

• 出价上限要高于出价下限 

• 出价上限不得低于3元 

• 出价（下限和上限都）不得高于计划预算 













用户整体操作流程： 

 

 进入营销中心 进入定向推广 管理推广计划 广告推广 数据反馈 

产品A 

计划名称：新品 
预算：100元  
出价区间： 
5元—20元 

美国：150%溢
价 

店铺访问买家：
200%溢价 产品B 

产品E 

…… 

同行发过询盘的买
家：300% 

…… 

产品H 

计划名称：优品 
预算：80元  
出价区间： 
3元-15元 

巴西：200%溢
价 

潜在意向买家：
300%溢价 产品K 

产品X 

…… 

 
同行发过询盘的买

家：300% 
 

…… 

…… 

计划二：优品 计划一：新品 

基础设置 

添加产品 高级设置 



定向推广数据 



定向推广内测报告摘要 

外贸直通车定向推广功能于8月2日开始内测，首批参于用户46家，8月7日开始扩大内测范围第二批导入内测客户1853家。
截止8月20日，内测用户使用分析如下： 

 Ø 曝光：测试用户的定向推广总曝光提升200%+。 

Ø 点击率：测试用户的点击率提升10%+，其中定向推广提升34%+，远高于大盘提升比例。 

Ø 单个点击成本（cpc）：测试用户的CPC整体与线上用户一致，其中定向推广下降10%-， 

分层表现上，各层级表现均较为活跃，其中L0-2低层级的用户指标数据增长最为明显。 

Ø 人均曝光：L0 、L1、L2内测用户的整体人均曝光增长较为明显 

Ø 点击率：L0、L1层级内测用户出现显著增长,增长达到数倍；L3 L4用户的点击率也有明显增长 

Ø 单个单点成本（cpc）：L0用户的整体cpc有一定增长，其余均为下降 



内测客户反馈摘录 



案例一：深圳XXX贸易有限公司 

客户层级：L1 

8月7日参加内测，建立7个定向推广计划，推广二周后效果表现： 

曝光 

6.6倍 8倍 

案例二：东莞市XXX礼品有限公司 

客户层级：L3 

8月7日参加内测，建立5个定向推广计划，推广二周后效果表现： 

30% 22% 

3.8倍 
2.9倍 

内测客户案例 



入门/初级/中级客户建议以定向推广为主： 
一方面，通过定向推广确保前期投放效果； 

另一方面，通过数据，总结推广经验，为精细化推广做好准备； 

再一方面，通过定向推广的数据积累，沉淀产品效果数据，提升推广星级。 

 

高/顶级客户建议以定向推广为辅助： 
一方面，扩大市场覆盖面，赢得无线端更多未触达流量； 

另一方面，通过定向推广锁定潜在意向买家和地域，重点市场重点推广。 

定向推广客户使用建议 



THANK YOU ! 

内部资料，不可外传 


